
CATALUNYA

Miércoles 30 septiembre 2009 3Expansión

Europastry invierte 45 millones en
su planta de pan rústico de Vallmoll
PROYECTO ESTRATÉGICO/ El cuarto mayor productor europeo de masas ultracongeladas ya obtiene el 15%
de sus ventas gracias a la gama‘Gran Reserva’, que considera clave para su crecimiento futuro.

PalomaSanJosé.Tarragona
Mientras trabajaba con su
abuelo en un obrador de Cas-
tellterçol (Vallès Oriental), un
niño pidió un deseo: que el
aroma a pan recién hecho du-
rara para siempre. El niño se
llamaba Pere Gallés y en 1987
fundó la compañía de masas
congeladas para panadería y
bollería Europastry, que ope-
ra con las marcas Fripan, Fri-
da, Yaya María y El Molí Vell.
El grupo que preside facturó
360 millones de euros en
2008, cuenta con diez fábri-
cas en España y Portugal y
empleaa2.500personas.

Gallés presentó ayer en la
plantadeVallmoll(AltCamp)
la segunda línea de produc-
ción de su pan rústico gour-
met, apodado Gran Reserva,
con una triple fermentación y
un proceso de elaboración de
más de siete horas, frente a la
hora y media en el pan con-
vencional. Una barra de 300
gramos tiene un precio de en-
tre 70 y 90 céntimos de euro,
frente a los 50 céntimos de
media de una barra de cuarto
kilo. Las primeras unidades
del producto se lanzaron al
mercadoenenerode2008.

Proyectos
La compañía ha destinado 45
millonesdeeurosensuplanta
de Vallmoll entre 2008 y
2009paraduplicar laproduc-
ción inicial de su pan rústico
Gran Reserva hasta 20.000
toneladas al año, el 10% de su

Europastry produce las marcas Fripan, Frida y Yaya María, con ventas de 360 millones en 2008.

volumen total y construir un
almacén frigorífico. En total
dehancreadocienpuestosde
trabajo. El resto de las inver-
siones en este periodo –otros
45 millones– se destinaron a
otros proyectos, como la
apuesta por los Dots –las ros-
quillas con las que compite
con los Donuts de Panrico– y
de las que puede producir
hasta 300 millones de unida-
desalaño.

La empresa invertirá otros
15millonesen2010paracrear
una tercera línea de su pan
más artesanal. Los desembol-
sos previstos para el próximo
año ascenderán a unos 35 mi-

llones de euros y se centrarán
enampliarcapacidad.

El consejero delegado de
Europastry, Jordi Morral,
sostiene que la crisis no afecta
demasiado a este tipo de ven-
ta, ya que la gente considera
los panes gourmet como un
lujo asequible. La bollería
–que supone la mitad del ne-
gocio del grupo– está más
afectada por la caída de con-
sumo. El pan Gran Reserva es
el puntal estratégico de la em-
presa controlada por la fami-
liaGallés.Fuelanzadoenene-
ro de 2008 y actualmente
aporta el 15% del negocio de
Europastry. Las exportacio-

nes a veinte países suponen el
15% de las ventas de la com-
pañía, que vende el Gran Re-
serva en el mercado estadou-
nidense, de la mano del grupo
Áreas y de algunos hoteles,
sobre todo en Miami. La ma-
yoría de las exportaciones de
la firma se concentran en
FranciayPortugal.

Emulandoalvino
El pan Gran Reserva emula el
proceso del vino. La fábrica
de Vallmoll mezcla varieda-
des de harinas de trigo proce-
dentes de Francia, Estados
UnidosyEspaña,igualquelos
vinateros hacen coupage con

distintos tipos de uva. A ellas
se unen agua, levadura y sal.
El proceso industrial incluye
tresfermentacionesyunapri-
mera coción. Después, se ul-
tracongela el pan a 38 grados
bajo cero. La estrella del cen-
tro de Vallmoll es un robot de
fabricación española llamado
Manolo, encargado de prepa-
rarlospalets.

El pan Gran Reserva se dis-
tribuye en 45.000 puntos de
venta, que han de realizar una
segundacocción,deentre15y
20 minutos. Según la compa-
ñía este proceso asegura que
el pan se mantenga fresco du-
rantemásde24horas.

Europastry invertirá
en 2010 otros quince
millones en Vallmoll
para instalar una
tercera línea

Expansión.Barcelona
El Institut Català de Finances
(ICF) ha recibido una única
propuesta para gestionar las
estaciones de esquí de Port-
Ainé y Espot. El organismo,
que procedió ayer a la apertu-
radeplicas,estudiarálaoferta
presentada por Suport Grup
ConsultorennombredeGran
Pallars. Esta sociedad está in-
tegrada por diversos repre-
sentantes de ayuntamientos y
empresas de las comarcas de
los Pirineos, y ha gestionado
los dos complejos de esquí
durante los dos últimos años.

“A partir de ahora, el ICF
valorará y estudiará con dete-
nimiento los detalles de la
propuesta antes de pronun-
ciarse sobre la adjudicación”,
señalóayerelórganoinversor
de la Generalitat en un comu-
nicado. Sin embargo, la exis-
tencia de una única oferta au-
gura escasas complicaciones
enelprocesodetomadedeci-
sión.

La licitación se publicó en
el Diari Oficial de la Generali-
tat del pasado 31 de agosto, e
incluía la adjudicación del
contratodeexplotacióndelas
dosestacionesdeesquíasíco-
mo dos hoteles, Port-Ainé

2000 y L’Al-
berg, ubicados
en el término
municipal de
Rialp (Pallars
Sobirà). Tam-
bién se licitó la
gestión de

Sports Center, una empresa
dedicada a los deportes de
aventura propiedad del ICF.
La concesión tiene un perio-
do mínimo de cinco años pro-
rrogables anualmente, hasta
unmáximodediezaños.

El ICF es titular de las esta-
ciones de Espot Esquí y Port-
Ainé después de adjudicárse-
las en dos subastas públicas
en 2005 y 2007 respectiva-
mente, por un importe de 2,8
millones de euros. La adjudi-
cación de Sports Center as-
cendióa700.000euros.

Conclusión
Conestalicitaciónseponíafin
a un proceso hipotecario ini-
ciado cuando el ICF presentó
enlosjuzgadoslademandade
ejecución de las garantías hi-
potecarias de un préstamo de
trece millones de euros con-
cedido a la empresa Pallars
Industria.

Recientemente, el Institut
CatalàdeFinanceshaavalado
el 50% de un préstamo de
2,25 millones a Boí-Taüll para
financiar circulante. La esta-
ción de esquí está controlada
por la inmobilaria Nozar, que
ha presentado concurso de
acreedores.

Gran Pallars
presenta la
única oferta
por Espot y
Port-Ainé

C.F.Barcelona
La lanzadera de empresas Ig-
nition, integrada en Competi-
tive Networks, ultima la crea-
ción de su primer proyecto.
Se trata de Solar Item, una
nueva compañía especializa-
da en el desarrollo de capta-
doressolares.

Ignition, creada a princi-
pios de año por Antonio Flo-
res y Álvaro Quintanilla, so-
cios fundadores de Competi-
tiveNetworkydelaconsulto-
ra de innovación Node, pre-
tende detectar oportunidades
de negocio que resulten

Ignition ultima la creación de su primera ‘spin off’
COMPETITIVE NETWORK DESARROLLA UNA INICIATIVA EN EL SECTOR DE LAS ENERGÍAS RENOVABLES

atractivos para inversores po-
tenciales. Una vez detectado

un sector y un modelo de ne-
gocio innovador, Ignition se

La compañía ha
creado cien nuevos
puestos de trabajo
en la fábrica
tarraconense

El producto se basa
en una triple
fermentación, lo que
requiere siete horas
de elaboración

Antonio Flores, cofundador de Competitive Network.

encarga de poner en común a
un grupo de socios interesa-
dos en constituir una spin off.
En concreto, el esquema de
Ignition se basa en la existen-
ciadeunsocioqueseapropie-
tario del conocimiento, un so-
cio industrial y una firma de
capitalriesgo.

Una vez reclutados los tres
potenciales inversores, Loop
–otra de las empresas de
Competitive Network–, se
encargará de asesorar a la
start-up para su llegada al
mercado.

Competitive Network

cuenta con oficinas en Barce-
lona, Argentina y Dubai. Re-
cientemente se ha trasladado
a unas nuevas instalaciones
enEsadeCreapolis.

Por su parte, Node ha sella-
do una alianza comercial con
Europraxis, filial de consulto-
ría del grupo Indra para desa-
rrollar sus proyectos de inno-
vación (ver EXPANSIÓN del
21 de septiembre). Los princi-
pales socios de la consultora
son fondos de capital riesgo
gestionados por el grupo in-
versor Nauta Capital y por
bcnHighgrowth.

La empresa ya
gestiona las
estaciones
desde hace
dos años.

*

Europastry mantiene
pospuestos los pla-
nes para salir a bolsa,
aunque podría reacti-
varlos cuando se
consolide la recupe-
ración económica. El
capital del grupo se
reparte entre la fami-
lia Gallés (71%) y el
grupo leridano Vall
Companys (24%).
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