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Agr

ocuina Merce da

alas ala Vall d’en Bas

COCINA EcoLOGICA/ La familia Serrat, de Joanetes, prepara
en sus fogones productos criados en su finca y alrededores.

RosaMatas. Lleida

Cocina casera y con compro-
miso con los productores lo-
cales. Es la marca de Serrat
Agrocuina Vall Bas, una em-
presa familiar de Joanetes (La
Garrotxa) que lleva al cate-
ring el sabor de boca de sus
platos tradicionales, cocina-
dos con productos de su finca
y de sus vecinos. Prueba de
ello es la demanda de algunos
de sus platos mas conocidos,
como los canelones de potro
bajos en colesterol. “Son pro-
ductos de nuestra explota-
cién y, si no puede ser de
nuestra finca, lo es de las de al
lado; cogemos los productos
locales y los aprovechamos
como ingredientes”, cuenta
su gerente Josep Serrat Prat.

Con las etiquetas de sus
platos se puede saber el nom-
bre dela fincaenlaque se cul-
tivaron las cebollas, los pi-
mientos con los que estan he-
chos los platos e incluso la
temperatura en la que fueron
transportados hasta el obra-
dor. Sus clientes podran com-
probar a través de su pagina
web los ingredientes de su co-
mida. “Buscamos crear siner-
gias entre la produccion, la
elaboracion y los consumido-
res”, dice Serrat.

Con este método de traza-
bilidad, de rastreo, sumado a
sistemas sostenibles como el
de cogeneracion, con el que
aprovechan los gases calien-
tes excedentes del sistema de
refrigeraciéon para obtener
agua caliente, participa este
afio en el Premio Innovacion
tecnoldgica Agraria del De-
partament d’Agricultura.

De sus fogones salen unos
400 platos diarios: entre se-
mana para carnicerias de la
zona, los fines de semana para
su tienda y para fiestas priva-
das en servicio de catering.
Desde el afio pasado sirven a
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Uno de los camiones que reparten los platos caseros de Merceé.

La empresaestaa
punto de inaugurar
una agrotienda con
productos de

La Garrotxa

De sus fogones salen
unos 400 platos
diarios hacia
carnicerias, fiestas
privadas y colegios

algunos colegios y cada vez
tienen més demanda en cum-
pleafios, inauguraciones, jor-
nadas técnicas u otro tipo de
celebraciones.

El nombre de la madre de
Josep Maria Serrat, Merce, es
la marca de la casa que estd a
punto de inaugurar una agro-
tienda que dara salida tam-
bién a alimentos tradicionales
delaGarrotxa.

Agrocuina Vall Bas empezd
a vender sus primeras comi-
das en una tienda de Olot en

1989 y, con el tiempo, ha re-
convertido antiguas granjas
de Joanetes cercanas a la ma-
sia Can Serrat en el obrador
del que salen dgapes para es-
tablecimientos de Osona, el
Girones y el Barcelones, ade-
mas delaGarrotxa.

Suministra a tiendas que,
segun Serrat, son “adecuadas”
para su producto. “Nosotros
elegimos, dentro de lo que po-
demos, lugares que se corres-
pondan con el producto; bési-
camente son carnicerias o pe-
quefios supemercados, no
grandes cadenas, de momen-
to no nos interesa, no es nues-
tra idea de crecer”, explica el
empresario.

La préctica totalidad de las
legumbres que pasan por su
cocina son ecoldgicas y su ob-
jetivo es crecer en este cami-
no. Para ello, estd buscando
alianzas con los agricultores y
ganaderos que le ofrecen su
materia prima para algunos
de sus platos estrella, como las
patatasrellenas artesanas.

www.gencat.net/darp/agroalim.htm
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Apertura de dos
concesionarios

MAZDA La firma automovilis-
tica japonesa Mazda ha abierto
dos nuevos concesionarios en
Catalunya de la mano de Moga-
motor, en Barcelona, y de Ro-
magosa, que operaen Matardy
Badalona. Lamarca posee aho-
ra 16 concesionarios en las co-
marcas catalanas, mercado
que considera“clave”.

La firma italiana de mobiliario traslada
a la Diagonal su tienda de Barcelona

NATUZZI |a empresa italiana de mobiliario Natuzzi inauguraré el
préximo jueves su nueva tienda en Barcelona, situada en Avinguda
Diagonal, 433 y con una superficie de 600 metros cuadrados. Na-
tuzzi, que esté especializada en sofés tapizados de piel, tenia hasta
ahora su establecimiento de la capital catalana en la calle Diputacio,
pero decidié mudarse a la Diagonal en busca de un emplazamiento
méas estratégico y de mayor espacio, seglin fuentes de la empresa.
Lainauguracion de la nueva tienda coincide con el 50 aniversario de
la comparifa italiana y con la presentacion del avance de su nueva
coleccion, Natuzzi Mediterranean Spirit.

Abertis asegura que
el trafico cae menos

ALEMANY APUESTA POR UNA PRORROGA DE LAS CONCESIONES

C.F.R.Barcelona

El presidente de Abertis, Sal-
vador Alemany, dijo ayer que
se ha producido “una ralenti-
zacion en la caida del trafico
entre mayoy principios de ju-
nio” en las autopistas que ges-
tiona el grupo de infraestruc-
turas. Seguin Alemany, las ci-
fras serfan mejores en el ex-
tranjero que en Espafia, pero
empezaria a apreciarse una
desaceleracion respecto al
primer cuatrimestre de 2009,
cuando el trifico de su red de
autopistas descendi6 entre un
7% y un 8%. El afio pasado se
produjo un descenso del trafi-
codel 3,6% interanual.

Alemany reiterd ayer, enun
encuentro organizado por la
Camara de Comercio de Bar-
celona, que la compaiiia ha
frenado sus planes de creci-
miento porque “no es un
buen momento para seguir
apostando por el apalanca-
miento”.

El también presidente del
Circulo de Economia planted
la necesidad de que las admi-
nistraciones que tienen com-
petencias sobre infraestruc-
turas se planteen la posibili-
dad de alargar concesiones a
cambio de que las empresas
que explotan el servicio in-
viertan en infraestructuras. El
presidente de Abertis destaco

El presidente de Abertis, Salvador Alemany. / Elena Ramén

que el Gobierno francés anali-
zaun plan para ampliar en un
afio las concesiones de auto-
pistas a cambio de inversio-
nes de hasta dos mil millones.

Alemany aprovechd la oca-
sion parareiterar la necesidad
de que se establezca un pacto
politicoy social para combatir
la crisis econémica. Las prio-
ridades, a su juicio, son el ac-
ceso al crédito para las em-
presas viables, el aumento de
la transparencia y la reforma
del mercado laboral. “Hay
muy pocas posibilidades de
que la situacién laboral em-
peore”, sostuvo el presidente
de Abertis. Alemany dijo que
unade las formulas para crear
empleo es la inversion en in-
fraestructuras. Consider6 que

debe haber mas colaboracion
publico-privada para lograr
“unmodelo coherente”.

Fichaje millonario

Por otro lado, el presidente de
Abertis dijo —en referencia al
multimillonario fichaje de
Cristiano Ronaldo por parte
del Real Madrid-que en el
mundo del futbol con fre-
cuencia se toman decisiones
por “impulso que, a veces sa-
len mal y, en otras ocasiones,
peor”. Precisamente, Floren-
tino Pérez, nuevo presidente
del Real Madrid, es vicepresi-
dente de la empresa de in-
fraestructuras catalana. Las
acciones de Abertis cayeron
ayer un 1,79%, hasta 13,19 eu-
TOS.

Loop Business ficha como socio
a un ex directivo de Unilever

CARLOS PERSEGUER SE CENTRARA EN MARKETING Y GRAN CONSUMO

Expansion. Barcelona

Loop Business Innovation,
consultora estratégica espe-
cializada en innovacion, ha
reforzado su equipo de profe-
sionales con la incorporacion
de Carlos Perseguer. El ejecu-
tivo, que se convierte en socio
de la firma, procede del grupo
Unilever y centrard su activi-
dad en Loop en el desarrollo
de proyectos en el ambito del
marketing y de las empresas

de gran consumo. Perseguer
inici6 su andadura en Unile-
ver en 1989, y en 2006 fue
nombrado director de Frigo,
ademds de miembro del co-
mité de direccion de la filial
espaiiola de la multinacional
angloholandesa. En su etapa
en esta compaiiia liderd, se-
gun Loop Business, el desa-
rrollo de proyectos como el
cucurucho de helado Cor-
netto Soft. Perseguer fue, ade-

mds, miembro del comité eu-
ropeo de innovacion de Uni-
lever entre 2003y 2008.

Presidida por Antoni Flo-
res, Loop Business Innova-
tion ultima su traslado al par-
que EsadeCreapolis, ubicado
en Sant Cugat del Vallés. La
empresa forma grupo con
Competitive Design Network
(CDN) y cuenta con oficinas
enBuenos Aires (Argentina) y
Dubai.





