EMPRESAS

actualidad

Gracias al acuerdo con dos grandes centros comerciales mexi-
canos, la firma comercial Banak Casual, perteneciente a la
empresa Univermoble, ya se encuentra presente en ese merca-
do, en el que acaban de abrir una segunda tienda. La primera
apertura se produjo en la capital mexicana el pasado afio den-
tro del Palacio del Hierro, uno de los grandes almacenes mis
importantes del pafs; la segunda y reciente apertura ha tenido
lugar dentro del centro comercial Casa Palacio, en Acapulco.
Banak presentd su firma en el mercado mexicano en julio del
pasado afio ante diversos medios de comunicacién, con el
apoyo de la Embajada de Espaiia en ese pais.

La estrategia de acceso al mercado mexicano, que se ha pro-
ducido tras un afio de viajes de prospeccién y misiones co-
merciales, se basa, segin el gerente y director de Fxpansién de
Banak, Miguel Ulxera, en “estar presentes en las zonas clave del
sector del mueble y la decoracion para el hogar en México, a tra-
vés de inversores o socios locales”. Los motivos por los que les in-
teresa México van mis alld del auge de la clase media consu-
midora que estd viviendo ese mercado, v se centran en la
seguridad juridica que encuentran los inversores extranjeros
en un pafs que estd creando “un marco normativo, econdmico y
Juridico capaz de garantizar y fomentar la colaboracion entre
EIMPTESATIOs Iexicanos y extranjeros”.

FLORES VALLES SA

Anio de constitucian 1981 Personal 1.000 empleados

Sede Alcacer (Valencia) Facturacion 2008 65 millones de euros
Aciividad Comercializacion de mueble y Cuota de exportacidn 2008 15%
decoracion para el amueblamiento www.banak.com

integral del hogar

} Billowy ha inaugurado su primera franguicia en Internet donde se puede
encontrar |a totalidad de su coleccion para potenciar la visibilidad de la
marca que permite comprar desde 25 paises europeos, sin contar
Espaiia.

Neck & Neck acaba de abrir su primer punto de venta en Nicosia,
capital de Norte de Chipre, y ha inaugurado dos nuevas liendas, una en
el Geniro Comercial Galerias Atizapan, en la localidad de Atizapan de
Zaragoza, y ofra en el Centro de Coyoacan, en ciudad de México.

CONSULTORIA | Competitive Network se ha asociado con el grupo Al Wataniya

para crear Loap Middle East, una empresa de servicios de in-
| novacién estratégica ubicada en Dubdi y centrada en nuevos
- modelos e ideas de negocio. Las ventajas de trabajar con este
| socio son, segiin el presidente, Antoni Flores, Uz confianza
que aporta un grupo con el que llevamos trabajando varios afios y
su gran conocimiento del terreno, y también la importante capa-
cidael de contratacin que posee”.
Loop Middle East comercializara en Oriente Medio los dife-
rentes servicios desarrollados por Competitive Network, diri-
giéndose bisicamente a empresas inversoras dentro del ambi-
to tecnolégico, para crear nuevos referentes de mercado y
| nuevas categorfas de productos y servicios. Flores afirma que
| lo que les interesa no es tanto Dubdi en particular, como roda
| la regién de Oriente Medio. “Parz nosotros Dubdi es la ciudad
que articula la relacidn con el resto del drea de interés, ya que en
ella operan una sevie de empresas que la convierten en el entorno
rds adecuado para nuestra implantacion”
Respecto a la estrategia de acceso a este mercado, Flores expli-
ca que ha sido ejecutada en diversas fases: “Una primera de co-
nocimiento con el socio, una segunda en ln que desplazarmos equi-
pos a Oriente Medio para desarrollar proyecios in situ, y una
tercera desde abril de 2009, cuando nos instalamos en Dubdi”,

COMPATITIVE NETWORIK SL

Afio de constitucion 1998 Personal 30 empleados

Sede Sant Cugat del Vallés (Barcelona) Facturacidn 2008 3,5 millones de euros
Actividad Consultoria en innovacion Cuota de exportacidn 2008 25%

estratégica www.cdn_cn.com

Becara acaba de abrir en Roma su tercera tienda en Iralia. Situado
en una zona proxima a la principal drea comercial de la capital ita-
liana, este establecimiento cuenta con tres plantas de exposicién.
Segtin el responsable de expansién de la empresa, Alfonso Gar-
cfa-Valdés, la fuerte apuesta por Italia se debe a que este pais es el
tercer mercado europeo en valor dentro del secror del mueble,
por detris del Reino Unido y Alemania, con un elevado gasto per
cdpira en muebles y objetos de decoracién, si bien es al mismo
tiempo un mercado caracterizado por un baja cuota importado-
ra, Su cada vez més fuerte presencia en el mismo es el resultado
de un esfuerzo sostenido a lo largo de 15 afios de asistencia a fe-
rias de prestigio en el pais, como el Salén Internacional del Mue-
ble de Mildn o la feria de Verona, muy ttiles para conocer posi-
bles clientes y establecer contactos comerciales, v donde “hemeos
podiclo constatar afio tras aflo una gran aceptacidn hacia nuestros
productos y nuestra marca”.

A su vez, Becara estd inmersa en una intensa expansién interna-
cional que le ha llevado a abrir hasta seis tiendas en distintas ciu-
dades europeas en los dos tiltimos afios, y a abrir oficinas de re-
presentacion en paises como China, India o Indonesia.

BECARA SL
Afio de constitucion 1964 antigiiedades y regalo
Sede Valdemoro (Madrid) Personal 200 empleados
i Actividad Disefio, fabricacian y Facturacion 2008 20,2 millones de euros
Textos Pablo Diez distribucion de muebles, articulos de Cuota de exportacion 2008 40%

Contacto redaccion@icex.es decoraciGn, textiles para el hogar, wwiw.becara.com



